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Interessantes und kurzweiliges Referat von
Werner Maus

Bruchkdbel. Tropentem-
peratur in Bruchkaobel
und dennoch war der
Hochzeitssaal im Biirger-
haus gut besetzt.

,Die Werbung redet euch
ein, kauft dies, kauft das.
Sie tun so, als seien es Dia-
manten, dabei verkaufen
sie nur Glas.“ Mit dieser
Aussage von Papst Franzis-
kus und der Frage wie
Werner Maus es nun ge-
schafft habe seine Pro-
dukte als Diamanten zu
verkaufen leitete der BBB-
Vorsitzende Joachim Rech-
holz den Abend ein. Der
Referent Werner Maus,
ehemaliger Leiter des Be-
reiches Marketing-Kommu-
nikation eines US Tech-
nologie Konzerns, berich-
tete was hinter den

-

methoden

Werbe- und Verkaufsme-
thoden steckt, wie Men-
schen aufgrund ihrer
Eigenschaften beeinflusst
werden. Wer bin ich denn
eigentlich? Was treibt uns
Menschen an? Warum tun
wir etwas? waren einige
Fragen die Werner Maus in

Werner Maus referierte (iber den Wirkung von Werbung und Verkaufs-

den Raum stellte. Basis
der Beantwortung dieser
Fragen war die Maslow-Be-
dirfnispyramide. Angst,
Risikovermeidung, Liebe,
Zusammenhalt, Zuneigung,
Mitgefiihl, Soziale Aner-
kennung, Freiheit und Indi-
vidualitat bestimmen

unser Denken und Han-
deln. Aber jeder hat an-
dere Schwerpunkte und

| andere Empfindlichkeiten,

iiber die die Werbung auf
den Menschen Einfluss

| nehmen kann. Werbung

setzt an den verschiede-
nen Bedurfnisebenen an.
Keiner von uns kann sich
diesem ganz entziehen.

Nach seinen sehr interes-
santen Aussagen stellte
sich Werner Maus noch den
Fragen der Besucher. Hier
wurde unter anderem die
angebliche Neutralitit von
Testberichten beleuchtet.

Alles in allem ein interes-
santes und kurzweiliges

Referat von Werner Maus,
der zu Recht viel Applaus
von den Zuhorern erhielt.



